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Hoja de Prospectos—Donantes Institucionales 

 

 

Fecha:       

Información básica 

Nombre       

Dirección       

Contacto       

Información financier 

Total de actives       

Total de donativos pagados       

Rangos de donativos/Cantidad 

solicitada 

      

Periodo de 

financiamiento/Proyecto 

      

Es el donante un buen 

candidato? 

Donante Su Organización 

Subject Focus (Área de interés) 

(enliste en orden de 

importancia) 

1.       1.       

 2.       2.       

 3.       3.       

Geographic Limits (ámbito 

geográfico –

nacional/internacional) 

       

Type(s) of Support (tipos de 

apoyo: equipo, gastos 

operativos, adquisición de 

inmuebles, etc.) 

       

Population(s) Served 

(población atendida) 

       

Type(s) of Recipients (tipo de 

organizaciones receptoras) 

       

People (Officers, Donors, 

Trustees, Staff) (empleados de 

la Fundación/Corporación) 

       

Información sobre la Solicitud 

¿El donante tiene un formato 

especial para la solicitud de 

donativos? 

      

Initial Approach: letter of 

inquiry, formal proposal 

(Contacto inicial: carta de 

intención, la solicitud completa) 

      

Deadline (Fechas límite para la 

aceptación de solicitudes)  
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Board Meeting Date(s)  

(Fechas de reunion del 

Consejo Directivo) 

      

Fuentes de información 

 990-PF -- Year:        Requested    Received 

 Annual Report (Reporte anual)  -- Year (Año):         Requested    Received 

 Grantmaker Web site (sitio Web del donante)       

Notas:  

      
 

 

Seguimiento:       
 

 

 

 


